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今日新股时间表 

代号 公司 截止认购日期* 配股日期 上市日期 

09686 东软熙康 2023/09/21 2023/09/27 2023/09/28 

06682 第四范式 2023/09/21 2023/09/27 2023/09/28 

#以上皆为集资额超过港币五亿元之新股。如欲了解其他新股，可浏览 www.cfsg.com.hk 或向客户经理、客户服务主任查询。 

 

经时富证券认购申请详情 

东软熙康(09686) 

招股日期 2023/09/18 - 2023/09/21 

孖展申请截止时间 不适用 

孖展认购手续费 不适用 

孖展计息日 不适用 

孖展年息率 不适用 

*孖展认购股份之截止时间将会因应申请之反应而随时更改，额满即止。 

第四范式(06682) 

招股日期 2023/09/18 - 2023/09/21 

孖展申请截止时间 不适用 

孖展认购手续费 不适用 

孖展计息日 不适用 

孖展年息率 不适用 

*孖展认购股份之截止时间将会因应申请之反应而随时更改，额满即止。 

东软熙康控股有限公司 (09686.HK) 

配股及公开发售资料 

发售股份数目: 133,805,500 股股份（视乎超额配售权行使与否而定） 
- 香港发售股份数目: 13,381,000 股股份（可予重新分配） 
- 国际配售股份数目: 120,424,500 股股份（可予重新分配及视乎超额配售权行使与否而定） 

每手股数: 500 股 

发售价格: 每股发售价格为 4.76-5.91 港元 

2022 年历史市盈率: - 

保荐人: 中金公司 

公司介绍 

东软熙康是中国数字医疗服务市场的先行者，致力于用信息技术驱动医疗变革，为医疗利益相关者赋能并创造价值。根据弗若斯特沙

利文的资料，公司打造了中国首个以城市为入口的云医院平台，并建立了一个云医院网络，将地方政府、医疗机构、患者及保险公司

联系起来，以实现公平地获取医疗资源并更有效及高效地交付医疗服务。公司通过云医院网络促进包括互联网医院服务、远程医疗服

务、智慧家庭医生服务及互联网居家护理服务在内的互联网医疗服务的交付。公司亦提供健康管理服务及智能医疗健康产品。根据弗

若斯特沙利文的资料，截至 2023 年 3 月 31 日，按覆盖的城市数量计算，公司是中国最大的云医院网络。 

 

截至二零二零、二零二一至二零二二年十二月三十一日止年度，集团的净亏损分别约为 198.77 百万元人民币、294.74 百万元人民币

及 243.26 百万元人民币。 

 

公司业务亮点 

 中国最大的云医院网络，致力于变革医疗服务的交付 

根据弗若斯特沙利文的资料，公司于 2015 年在宁波打造了中国首个以城市为入口的云医院平台，并创造了一个基于城市背景的独特

以城市为入口的云医院平台模式。自此，公司利用公司在其他城市快速复制这种模式的能力建立了一个云医院网络，将地方政府、医

疗机构、患者及保险公司联系起来，以实现公平地获取医疗资源并更有效及高效地交付医疗服务。截至 2023 年 3 月 31 日，公司的

网络包括中国 29 个城市的以城市为入口的云医院平台。根据弗若斯特沙利文的资料，截至 2023 年 3 月 31 日，按覆盖的城市数量计

http://www.cfsg.com.hk/


 

 

算，公司是中国最大的云医院网络。 

 

 具有可复制性及可延展性的云医院平台模式 

公司的云医院平台模式具有可复制性及可延展性。在公司多年来开发及经营云医 院平台的专业知识加持下，该模式可在新城市中快速

实施，且足够灵活地适应以城市 为入口的特点，同时可延展以不断渗透现有城市，以连接更多医疗健康参与者，提升解决方案的广度

及深度并纳入其他功能（如保险系统与智能医疗设备高级模式的集成）。自其成立以来，公司一直在不断地优化公司的云医院平台模

式，为此公司开发了 一套从识别不同医疗健康参与者的各类需求、精简医疗服务流程、于不同参与者之间进行协调，到提供有关公司

云医院平台的教育及运营支持的行之有效的方法。 

 

 实现整个医疗健康周期连续性的全面解决方案组合 

公司设计了多个具有适应性的解决方案，实现医疗健康周期的连续性。公司丰富的在线线下一体化服务产品为医疗机构及专业人员赋

能，在基层、第二层和康复护理中为不同病情的患者提供服务，以及公司亦已推出健康管理服务，以满足医疗健康消费者维持健康生

活方式的需求。公司通过远程医疗服务将基层医疗机构及基层医疗服务从业者等基层医疗服务提供商与顶尖医院的专家联系起来，帮

助基层医疗服务提供商扩展其服务能力，从而实现与大型医院相当的医疗覆盖范围及质量。 

 

风险 

 公司在新兴且具活力的行业经营业务，公司的历史经营业绩及财务表现未必能反映未来表现。 

 公司可能无法或根本无法管理公司业务及营运的增长或按时间表或按预算实施公司的业务战略。 

 公司以城市为入口的云医院平台模式在新区域中的应用和可延展性可能会受到超出公司控制范围的因素影响。 

北京第四范式智能技术股份有限公司
 (06682.HK) 

配股及公开发售资料 

发售股份数目: 18,396,000 股 H 股（视乎超额配股权行使与否而定） 
- 香港发售股份数目: 1,839,600 股 H 股（可予重新分配） 
- 国际配售股份数目: 16,556,400 股 H 股（可予重新分配及视乎超额配股权行使与否而定） 

每手股数: 100 股 

发售价格: 每股发售价格为 55.60-61.16 港元 

2022 年历史市盈率: - 

保荐人: 中金公司 

公司介绍 

公司是企业人工智能的领导者。公司是一家人工智能软件公司，专注于提供以平台为中心的人工智能软件，使企业能够开发其自有的

决策类人工智能应用。公司的企业级解决方案旨在为企业而非个人提供服务。公司提供以平台为中心的人工智能解决方案，使企业实

现人工智能快速规模化转型落地，发掘数据隐含规律并全面提升企业的决策能力。灼识咨询报告显示，以 2022 年收入计，公司在中

国以平台为中心的决策类人工 智能市场（人工智能市场中的一个细分领域）占据最大市场份额。 

 

截至二零二零、二零二一至二零二二年十二月三十一日止年度，集团的净亏损分别约为 750.21 百万元人民币、1802.07 百万元人民

币及 1653.42 百万元人民币。 

 

公司业务亮点 

 公司是以平台为中心的人工智能企业服务领域的顶尖企业，具备领先的核心技术 

灼识咨询报告显示，按 2022 年营收计算，公司在中国以平台为中心的决策类人工智能市场排名第一。公司被 Gartner 评为新兴技术

与趋势影响力雷达的 Composite AI（组合式人工智能与人工智能中台）全球代表厂商，以及 2020 年十大战略技术趋势自动机器学习

的全球代表厂商之一，公司亦被 The Forrester Wave 评为 2020 年预测分析与机器学习中国市场评测领域的第一名。 公司引领了人

工智能技术领域前沿的研究方向并将这些技术应用于商业解决方案。 
 

 人工智能生态系统为公司长期可持续增长打下坚实基础 



 

 
 

参考数据源 

公司招股说明书 

联络数据 

香港总办事处: 九龙湾宏泰道 23 号 Manhattan Place 22 楼 （852） 2287 8788 

香港财富管理中心: 香港铜锣湾谢斐道 TOWER 535 十楼 1001B （852） 2287 8788 

香港服务中心: 九龙旺角弥敦道 683-685 号美美大厦 6 楼 （852） 2748 0110 

中国内地服务中心: 深圳市福田区华富路 1018 号中航中心 1004A 室 （86-755） 2216 5888 

 上海市黄浦区黄陂南路 838 弄中海国际中心 A 座 2501 室 

广东省广州市天河区林和西路 9 号耀中广场 A 座 3316B 

（86-21） 3227 9888 

（86-20） 8981 7463 

免责声明:  

上述数据由时富金融服务集团有限公司(「时富」)提供及分发。上述内容仅供参考。而此述之资料及意见（无论为明示或暗示）均不应

视作任何建议、邀约、邀请、宣传、劝诱、推介或任何种类或形式之陈述。此述资料均来自时富或其联属公司认为可靠之来源，但不代

表其为准确或完整及应被依赖。时富对任何因信赖或参考有关内容所导致的直接或间接损失，概不负责。此述数据如有任何更改，恕不

另行通知。报告中所述及的证券只限于合法的司法地域内交易。除非得到时富事先许可，客户不得以任何方式将任何此述数据分发予他

人。时富对该些未经许可之转发不会负上任何责任。证券交易服务由时富证券有限公司(根据证券及期货条例获发牌进行第一类受规管活

动之持牌法团)提供。 

 

公司的生态系统将公司与国内外众多学术机构、商业合作伙伴和人工智能科学家彼此连接。通过充满活力的人工智能生态系统，公司

的解决方案得以通过公司内部销售团队及解决方案合作伙伴而服务更大范围的终端用户。与此同时，通过与业内顶尖 科学家和工程师

定期交流，公司能够与人工智能技术最新发展保持同步，从而保持在核心技术领域的领导地位。 
 

 公司通过有效的市场战略吸引了分布于众多行业的优质而忠实的用户群 

得益于成功的市场化战略，公司得以为各行业中的龙头企业提供服务，这些企业处在如金融、零售、制造、能源与电力、电信、运

输、科技、教育、媒体及医疗保健等行业，他们成为了公司的标杆用户。公司战略的目标在于，通过与特定行业的龙头企业开展合

作，确立企业人工智能实施领域的新市场标准以颠覆传统的行业经验，从而使公司日后能持续不断地将公司的影响力扩大至该等行业

的其他用户。从用户角度而言，这些龙头企业因为覆盖的客户群体巨大，从而进一步扩大了公司人工智能解决方案的影响力及可靠

性，为未来服务这些行业里的其他潜在用户提供了有力的支持。 

 

风险 

 人工智能技术一直不断演变。人工智能技术出现缺陷或不当使用，不论是实质或认知层面上、有意或无意、是因公司或因其他第

三方造成，均可能对公司的业务、声誉及社会对人工智能解决方案的普遍接受度造成负面影响。 

 公司正对研发作出重大投资，而有关投资可能于短期内对公司的盈利能力造成负面影响，且未必会产生公司预期达成的结果。 

 公司的解决方案并非主要在持续订阅的基础上提供。倘公司未能留住现有客户、吸引 新客户或增加客户消费，公司的业务及经

营业绩可能会受到重大不利影响。 


